energie

Energeticka ptiloha
deniku METRO

pro vas

30.11.2017

Postupné nakupy elektriny?
Nyniuz od milionu korun

Elektrickou energii je dnes mozné
nakupovat u flexibilnich alternativnich
dodavatelll nebo dat prednost velké
stabilni firmé. O tom, ze existuje

i treti moznost, jsme si povidali

s reditelem spolecnosti Veolia
Komodity Pavlem Lunackem.

Jak se vam na energetickém
trhu dafi?

Jsme dodavatelem elektrické
energie s ronim objemem
kolem 1,5 TWh, coz je pro lep-
$i predstavu tfetinovy objem
spotfeby obyvatel prazské
metropole. Mezi nase dlouho-
dobé zakazniky patfi proimys-
lové podniky a statni instituce.
Nezaméfujeme se ale jen na
velké firmy, naopak. Dneska
mdame zhruba pét set firem-
nich klientd, z nichz velka vét-
sina je z fad strednich firem,
jako napt. Marlenka, téstoviny

Chceme byt pro
zakazniky partnerem,
nejen dodavatelem
elektrické energie.
Nechceme cilit jenom
na nizké ceny,

ale klientdim nabizet
také sluzby navic.

PAVEL LUNACEK
REDITEL SPOLECNOSTI
VEOLIA KOMODITY

Europasta, vyrobce zahradni
techniky Husqvarna nebo Four
Seasons Hotel Prague.

Jak si dnes firmy vybiraji do-
davatele elektrické energie?

Vétsinou na zakladé vybéro-
vych fizeni, zejména elektro-
nickych aukci. Z devadesati
procent pfipadl v nich hraje
hlavni roli cena. U dlouhodo-
bych klientl pak také dalsi vy-
hody, a to jsou rychlost a indi-
vidualni pristup k zakaznikGm.

Pro¢ zrovna Veolia Komodity
cenu?

Je to diky flexibilni cenotvor-
bé, kterou nabizime. U nas
je mozné nakupovat za fixni
cenu v pribéhu celého roku
nebo muze zdkaznik vyuzit
tzv. postupnych nakupt. Béz-
né se podobny zpisob naku-
pu umoznuje opravdu velkym
firmam. My jsme se rozhodli
je nabidnout i spolecnostem
s mensimi objemy.

Jak to v praxi probiha?
Celkovou rocni spotfebu elek-
trické energie zakaznik neku-
puje najednou, ale postupné
v prabéhu roku dle aktualnich
cen na energetické burze. Jak-
mile se mu situace na trhu
jevi jako pfizniva, da pokyn
k ndkupu casti své spotreby.
Takto nakupuje az do sta pro-
cent svého objemu, pficemz
diverzifikuje riziko Spatného
nakupu, protoze vysledna
cena je vaienym primérem
vsech realizovanych nakup.

O jak velkych firmach mluvi-
me?

Bézné je to pro firmy s ronim
objemem deset gigawattho-
din, tedy v hodnoté zhruba
deseti milionG korun. Veolia

Komodity postupny nakup na
burze nabizi i vyrazné mensim
firmdm od ro¢niho objemu
ve vysi jedné gigawatthodiny,
tedy pfiblizné milionu korun.

O jaké klienty se jedna? Pro
koho je to vyhodné?

V podstaté se jedna o viechny
klienty s dostatecnym obje-
mem, ktefi postupnymi na-
kupy rozloZi riziko nakupu ve
Spatnou chvili. Jde napfiklad
o spolecnosti zautomobilové-
ho, strojirenského, drevozpra-
cujiciho a tézebniho priimys-
lu, ale i z potravinafstvi nebo
zdravotnictvi.

A kdy je naopak vyhodné na-
kupovat za fixni cenu?
Napfiklad nékteré statni in-
stituce potrebuji znat cenu na
cely rok a nemohou si dovolit
ji tvofit postupné. Dilezité je,
ze zakaznik ma u nas moznost
vybéru. MUze si zvolit, zda
preferuje fixni cenu na rok, ¢i
se rozhodne nakupovat po-
stupné na energetické burze
s pfipoctenim zasmluvnéné-
ho koeficientu.

V ¢em je nabidka Veolia Ko-
modity jina nez nabidka kon-
kurence?

Chceme byt pro zdkazniky
partnerem, nejen dodavatelem
elektrické energie. Nechceme
cilit jenom na nizké ceny, ale kli-
entlm nabizet také sluzby na-
vic. Kromé postupného nakupu
nyni inovujeme také webovy
zakaznicky portal. Cilem je pri-
naset zakaznikdm lepsi kom-
fort ve spravé odbérnych mist,
fakturaci a informacich o spo-
trebé. Dodavatelem tohoto sys-
tému je v oboru zavedend firma
Unicorn Systems, a. s.

e Z3kaznici Veolia Komodity
védi, Zze cenu silové elektri-
ny urcuje aktualnisituace
na energetickém trhu.
Veskeré informace o vyvoji
fundamentd, jako napf.
ceny uhli, emisni povolen-
ky, pocasi ¢i o situaci v ev-
ropské energetice se na
energetické burze projevi
pohybem cen elektfiny.
Ve tfetim kvartalu roku
2017 tak napfiklad doslo
k rapidnimu narlstu cen
elektrické energie, ktera
uz atakovala hranici
39 eur za 1 MWh. Zakaz-

Postupny nakup

Rada alternativnich dodava-
telii elektrické energie jsou
mensi firmy. To ale neni vas
pripad.

Veolia Komodity je soucasti
silné skupiny Veolia. Nabizi-
me fadu vyhod, které nejsou
na dnednim energetickém
trhu bézné. Jsme flexibilni,
ale pfitom mézeme tézit z vy-
hod velké silné skupiny. Nase
postaveni na energetickém
trhu je v tomto ohledu urcité
unikatni.

niky, ktefi maji uzavren
kontrakt na postupny na-
kup, viak tyto vykyvy pfilis
nezasdhnou. Diky smlou-
ve 0 postupném nakupu
jsou totiz schopni nakup
elektfiny rozdélit na vice
krokd, a minimalizovat tak
riziko pofizeni elektriny

v nevhodny okamzik.

o Provadénim nakup rliz-
nych produktd v rlizny cas
zdkaznik mize reagovat
na necekané zmény na
trzich i na zmény ve své
vlastni spotrebé.
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Mayjitel Meopty ma dnes

Pfibéh pana Rausnitze, majitele
prerovské Meopty, pfipomina filmovy
scénar. O tom, jak prisel v dlichodovém
véku do Meopty a udélal z ni svétovou
firmu, jejiz vyrobky snad i létaji ve
vesmiru, jsme si povidali s generalnim
reditelem Vitézslavem Motkou

a reditelem pro infrastrukturu

Karlem Loveckem.

Panu Rausnitzovi bude pfis-
ti rok devadesat let. Stale se
ucastni vedeni firmy?

VM: To byste se divila, jak umi
byt v devadesati aktivni a do-
kdZze vycerpat i nase mladé
manazery. Ma fotografickou
pamét, mluvi nékolika jazy-
ky a k tomu, jak my fikame,
ma kalkulacku v hlavé. Umi
si velmi rychle spocitat, ktera
moznost je pro Meoptu nej-
vyhodnéjsi. Navic je neustale
ve spojeni se svétem, ma tfi
mobily a ¢asto Iéta mezi kon-
tinenty. Rozvoj technologii
mu samoziejmé jeho aktivity
velmi usnadnuje.

Jeho Zivotni pfibéh nebyl ale
zpocatku jednoduchy.

VM: Ano, v détstvi byl nucen
nékolikrat utikat. At ui to
bylo z rodného Jablonce pred
Hitlerem do Polska, Ukrajiny,
Turkmenistanu ¢i po vdlce
pred komunisty z Ceskoslo-
venska. S rodinou tak nékoli-
krat zacinali naprosto od nuly
jako emigranti na Ukrajiné,
v Turkmenistanu a pak v USA.
KL: Vazbu na svij domov ale
nikdy neztratil. Uz koncem lis-
topadu 1989 byl na hrani¢nim
prechodu. Nas pan majitel ma
velmi silné presvédcovaci me-
tody (smich), takze nakonec
celnika umluvil a v Sedesati
letech se vratil zpatky do Ces-
koslovenska.

VM: Pro nas bylo velkym pre-
kvapenim, kdyz se zacal za-

Majitel prerovské Meopty
se narodil v roce 1928 v Jab-
lonci nad Nisou. Po mni-
chovské dohodé byla jeho
rodina nucena odejit nejpr-
ve do Turnova a pozdéji do
Polska. Samotny uték byl
doprovazen pomérné dra-
matickymi uddlostmi, pfi
nichz byl otec s nejstarsim
bratrem zajat gestapem.
Den a noc stravil ve vézeni

i tehdy desetilety Paul. Ani
Polsko vsak nebylo bezpec-
né a rodina prchala dale na
vychod az na Ukrajinu, tedy

Pribéh Paula Rausnitze, majitele Meopty

jimat o Meoptu. Rikali jsme,
jaky asi mize byt jeho zajem,
kdyz je prakticky v diichodo-
vém véku. Ale nakonec nam
viem naprosto zménil pred-
stavu o tom, ¢eho Ize v tom-
to véku dosahnout. Kdyz mu
kolega neddvno oznamil, Ze
ptjde do dlichodu, tak mu
rekl.,Vzdyt je ti teprve 68 let.”
Jeho prace je mu konickem.
My ostatni konicky mame, ale
diky nému na né zase nema-
me €as.

Mluvi pan Rausnitz stale ces-
ky?

VM: Ano, ¢esky mluvi perfekt-
né. Jen obcas pouziva rozto-
milé vyrazy. Napfiklad pytelik
je pytlik nebo sacek, budynek
je budova. Je to ddno mozina
vlivem jeho némeckych a pol-
skych predka.

Jak vnimate jeho styl fizeni?

VM: Rikd se mu pFerovsky
Bata, je to bezesporu velky
vizional. V devadesatych le-
tech jsme byli sice znama
opticka firma, ale tfi ctvrtiny
obratu tvofila vojenska opti-
ka. Nase produkty smérovaly
do zemi Varsavské smlouvy,
coz byl trh, ktery po revolu-
ci prestal existovat. Meopta
byla tésné pred bankrotem.
Pan Rausnitz v ni vidél po-
tencial, zucastnil se prvni
viny kuponové privatizace
a k tomu koupil jednu z dce-
finych spolecnosti Meopta
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Zleva: v pozadi Paul Igausniiz, majitel, Karel Lovecek, feditel pro infrastrukturu,

Vitézslav Motka, generdlni feditel pferovské Meopty.

optika, a. s., s 300 zamést-
nanci. Do roka jich tam bylo
uz 900... Ukazalo se, ze to
mysli s podnikanim v Pre-
rové vainé. Do firmy hodné
investoval a to, co firma vy-
délala, se vidy reinvestovalo.

Co bylo to hlavni, pro¢ uspél?
VM: Mél nejen kapital, ale
také kontakty v oboru. Byl

Uzemi Sovétského svazu.
Po napadeni SSSR Hitlerem
se rodina opét presouvala
dal, tentokrat do turkmen-
ského meésta Chardzhou,
kde velmi stradali hladem
a nemocemi. Nastesti ale
zachytili zpravu o nove
vznikajici ceskosloven-

ské brigadé v Buzuluku

a vsichni clenové rodiny se
tak vydali znovu na cestu,
aby pomohli v boji proti
Hitlerovi.

Po valce a navratu do
Ceskoslovenska rodina

Rausnitzd velmi brzy
pochopila, Ze politicky vyvoj
nejde dobrym smérem,
atak se uz v roce 1945
rozhodli vydat znovu na
cestu. Jejich cilem byly USA,
kde se usadili a zacali velmi
brzy také podnikat. Paulovi
bylo v té dobé 17 let.

Do rodného Ceskoslovenska
se Paul Rausnitz vratil az

v Sedesdti letech. Svymi
investicemi a kontakty
pomohl prerovské Meopté
dostat se doslova na svéto-
vou spicku.

okamzité pripraven obchodo-
vat, a to bylo dllezité.

Ma podobné jako Bata speci-
ficky vztah k zaméstnanciim?
VM: V dobé, kdyz jsme méli
2300 zaméstnancd, prohlasil,
ze ma 2300 déti. Ted' uz jich
ma tedy 2600. Casto se vy-
ptava lidi v provozu na fadu
véci a diky jeho fotografické
paméti je schopny si vie za-
pamatovat a pristé se treba
zeptat, jestli se uz babicka
uzdravila.

K lidem ma opravdu velmi
viely pfistup. Podporujeme
napfiklad détsky domov a pfi

domlouval, kdy nastoupi
v Meopté.
Kolik jim bylo?

VM: Tak sedm az osm let.
(Smich.) On to ale mysli vaz-
né, kromé moznosti zamést-
nani jsme se zapojili i do pod-
pory startovacich bytd.

KL: Nabidka naseho majitele
je opravdu redlna. Meopta ma
sv0j ucebni obor optik na SST
v Prerové, spolupracujeme se

Stiedni primyslovou $kolou
v Pferové i Univerzitou Palac-
kého v Olomouci.

V jakych oblastech Meopta
pisobi?

KL: Pod svou znackou pUso-
bime zejména ve sportovni
optice. Vyrabime jak optiku
pro myslivce, tzn. puskohle-
dy, tak i spektivy a binokulary
pro pozorovani pfirody a dalsi
produkty pro military byznys.
Vice nez 60 procent naseho
portfolia tvofi primyslové
aplikace, napfiklad hranolové
barvodélici sestavy digital-
nich projektorli, moduly pro

| Citat
Nasi vizi neni
maximalizovat zisk
za kazdou cenu, ale
neustale rozvijet
technologie firmy

a prestiz znacky.
VITEZSLAV MOTKA

GENERALNI REDITEL SPOLECNOSTI
MEOPTA
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uz 2600 deti

zafizeni na kontrolu mikro-
Cipt ¢i volné optické kompo-
nenty. Nékteré z nasich pro-
duktti tak mohou létat treba
i ve vesmiru.

VM: Pan Rausnitz je velkym
pfiznivcem znacky Meopta,
a prestoze vétsinu naseho
obratu tvofi sofistikované
prdmyslové aplikace, kde
jsou vyssi marze, a vyroba
je tedy rentabilnéjsi, stale
investujeme do vyvoje spor-
tovni optiky. Dnes je Meopta
v této oblasti svétovou 3pic-
kou a my jsme na to pravem
pysni. Nasi vizi neni maxi-
malizovat zisk za kazdou
cenu, ale neustdle rozvijet

technologie firmy a prestiz
znacky.

V USA mate sesterskou spo-
lecnost. Jak spolupracujete?
VM: Nase propojeni je Cisté
pfes majitele. Americkou
Meoptu  vyuzivdme jako
partnera pro prodej bino-
kularG a puskohledd na
mistnim trhu, ktery je velmi
vyznamny. Tvofi 40 procent
svétového objemu loveckych
potreb.

Jaci jsou Ameri¢ané v byz-
nysu?

VM: Jsou hodné dravi a maji
vysledky. Americky styl fizeni

u nas reprezentuje synovec
pana Rausnitze Gerald, kte-
ry velmi dobfe vidi rezervy
a tlaci nas k tomu, abychom
je vyuzivali.

Kulturni rozdily vnimame
také ve spolupraci s izrael-
skymi partnery, ktefi nam
pomohli dostat se na trh
v polovodicovém primyslu.
V Cechach mame k termindm
tak trochu Svejkovsky pristup,
unich je to ale diametralné ji-
nak. Byt stale o krok napred je
pro né Zivotni nutnosti. Proto
maji takovy tah na branku
a nékdy aZ mozna arogantni
vystupovani. Nam se podafi-
lo ziskat jejich respekt, dnes
jsou nase vyvojové tymy
smisené a lidé koluji mezi Iz-
raelem a Prerovem prakticky
kazdy tyden.

Meopta ma americké maji-
tele. Je tedy fizena z USA?
VM: Obrovskou vyhodou
Meopty je, ze ustredi je
v Prerové. Spousta firem je
soucasti koncernu a zasadni
rozhodnuti se nedélaji v CR,
ale v zahranic¢i. U nas jsou
majitelé prakticky nepretrzi-
té. Pan Rausnitz odletél mi-
nuly tyden, Gerry tady bude
za tyden a stale je jeden
z nich na telefonu. To ndm
umoznuje obrovskou flexi-
bilitu v jednani a rozhodova-
cich procesech.

KL: Je obdivuhodné, jak je
pan Rausnitz stale aktivni.
Témér v devadesati letech
leti mezikontinentalni let
a v devét vecer mi vola o dal-
si pracovni podklady. Ja bych
byl po takovém letu rozhod-
né unaveny. (Smich.) To je
Cerstva zkusenost z minu-
lych dni.

Jakym zpiisobem fesi Meop-
ta tepelné hospodaistvi?

KL: Od roku 2008 je provo-
zovatelem naseho tepelné-
ho hospodafstvi a dodava-
telem pary Veolia a dodavku
elektrické energie zajistuje
jeji divize Veolia Komodity.
Dlouhodobé a komplexni
obchodni vztahy byly pro
nas vzdycky dilezité a spo-
luprace s Veolii je toho da-
kazem.

Jaké vyhody ma Veolia opro-
ti konkurenci?

KL: Za mne urcité v pfistu-
pu k zakaznikovi. V letech
2008 az 2009 jsme pociti-
li nasledky globalni krize
a byvaly dodavatel energie
nebyl pfistupny jakémukoli
dialogu. To si u Veolie nedo-
vedu predstavit. Vzdycky se
snazi komunikovat a najit
oboustranné vyhodné fese-
ni. Nase konkrétni zkusenost
fika, ze vsechny firmy nejsou
takové.

Kryty plavecky
stadion zacal
sezonu v novém

Zcela nové prosto-
ry saten, socialni-
ho zazemi i vstupu
do vestibulu mo-
hou v nové sezoné
vyuzit navstévnici
krytého plaveckeé-
ho stadionu v Olo-
mouci.

Rekonstrukce plaveckého
aredlu v Olomouci probéhla
béhem letnich prazdnin a na-
nizaci toalet a sprch. Plavecky
bazén je jednim z nejvytize-
néjsich sportovné-relaxacnich
zarizeni v Olomouci. Jeho roc-
ni navstévnost se pohybuje
kolem 300 tisic navstévni-
kd. Zatizeni prostor je tedy
enormni, stejné tak legisla-
tivni pozadavky na technicky
stav a hygienu prostredi. Kro-
mé nevyhovujicich povrchl
jak z pohledu designu, tak
vlastnosti (poréznost, opo-
tfebeni, protiskluznost) byly
dozité i technické instalace,
hlavné rozvody vody, topeni
a vzduchotechnika.

V rdmci modernizace are-
alu byly provedeny sanace
stavebnich konstrukci a de-
montaze, zména koncepce
spolecnych Saten pro skupiny,
vyména keramickych dlazeb

arealu pfipraveny?

¢ Kondicni plavani pod
vedenim trenéra

Kurz pro vsechny sportovce,
ktefi uméji plavat, ale chtéji
si zlepsit techniku i kondici.

Terminy: Ix tydné, leden
az bfezen, pondéli, stfeda,
Ctvrtek nebo nedéle 19.30
az20.30 hodin.

o Plavani pro zdravi a kon-
dici pro zajemce od 10 let

Kurz je zaméfen zejména
na zdokonaleni stavaji-
cich plaveckych zplsobd

a dovednosti: kraul, znak,
prsa, dychani u jednotli-
vych plaveckych zplsobd,
startovni skok, plavani pod
vodou, vybrané posilovaci,
protahovaci nebo relaxacni
prvky a dalsi.

Terminy: 1x tydné, leden
aZ brezen, stfedy 16.00 az

Jaké kurzy jsou pro vas v nové rekonstruovaném

a obkladd, rekonstrukce pod-
hledd, osvétleni a rozvodd,
repase WC ve vestibulu, WC
pro imobilni navstévniky a re-
pase parni komory. Vyménén
byl také cely vstupni portal za
novy typ, ktery spliuje legis-
lativni pozadavky a soucasné
potreby provozu, a rekonstru-
ovana vzduchotechnika.
Vlastnik arealu, statutarni
mésto Olomouc, vyclenil na
projekt rozpocet ve vysi dese-
ti milionG korun. Samotnou
rekonstrukci pak realizoval

provozovatel aredlu OLTERM
& TD Olomouc, ktery na tech-
nické zhodnoceni vynalozil
dalsi jeden milion korun.

Nové Satny olomouckého bazénu.

17.00 2 18.30 a2 19.30 hodin
(pokracovaci), nedéle 16.30
az1730a 1730 az18.30 ho-
din.

o Kurz plavani pro dospélé
neplavce

Pro velky zdjem bude opét
otevfen dalsi kurz plavani
pro dospélé neplavce — za-
catecniky i mirné pokrocilé.
Terminy: leden az bfezen,
nedéle 17.30 az 18.30 hodin
(mirné pokrocili), 18.30 do
19.30 hodin (zacatecnici).

o Podrobné informace
o volnych mistech ziskate
v pokladné Plavecké-
ho stadionu nebo na
telefonu 585 427 181. Vice
o terminech a naplnich
jednotlivych kurzl najde-
te také na www.olterm.cz.
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Pripomenme si osvédcené rady, které pomohou
usporit naklady i zvysit vasi osobni pohodu.

vytapeéni

ke zdravému
a efektivnimu

ZAKLADEM
JE ZATEPLENI DOMU,
OKEN I DVERI

1 ll_
T

Obvodovymi zdmi
rodinného domu

unika 20 az 30 procent,
u bytovych doma

az 40 procent tepla.
Zatepleni fasady je sice
nemalou investici, diky
naslednym Usporam za
vytdpéni se ale investo-
vané naklady brzy vrati.
Taktéz Spatné tésnici
okna a dvere patfi mezi
nejkritictéjsi mista.
Zateplenim domu
spolecné s novymi kva-
litnimi okny a dvefmi

s dobrymi izolacnimi

TOPTE
PRIMERENE

i

Mistnosti zbytecné
nepretapéjte. Prilis
vysoké teploty organi-
smu neprospivaji, jste
ospalejsi a unavenéjsi

a nachylnéjsi na nachla-
zeni. Optimalni teplota
v obyvacim pokoji je
22°C, v loznici topeni
snizte az na 18 °C. Nej-
tepleji ma byt pochopi-
telné v koupelné, v ku-
chyni mizete s topenim
polevit, jelikoz béhem
vareni a peceni se mist-
nost zahfiva dostatecné.
Pamatujte, Ze snizeni

NASTAVTE
TERMOSTAT

T2

Udrzovat cely den

v byté pokojovou
teplotu je zbytecné

a neekonomické. Usetfit
naklady vam pomze
termostat, na kterém
mUZete naprogramo-
vat teploty presné
podle potfeby —rano
bude tepleji, naopak

v priibéhu dne mize
termostat zajistit nizsi
teplotu a pred navra-
tem rodiny dom ji zase
zvysi. Nevyplati se ale
topeni Uplné vypinat —
pokud nechate byt zcela

VETREJTE

Ani v zimé se neobejde-
me bez vétrani. Zavrena
okna brani vyméné
vzduchu a v mistnosti
narGsta koncentrace
oxidu uhli¢itého, coz
vede k Ginavé, snizené
pozornosti a bolestem
hlavy. Efektivni vétrani
v zimnich mésicich ma
byt intenzivni a kratké.
Stadi trikrat denné na
pét az sedm minut do-
koran otevrit okno, tak
aby se vzduch vyménil,
ale zdi nevychladly.
Nezapomerite, Ze sprav-

SLEDUJTE
VLHKOST VZDUCHU

Vlhkost vzduchu pfispi-
va k vnimani tepelné
pohody. Idealni hodno-
tou je vlhkost mezi 40
az 60 procenty. Lidské-
mu organismu skodi
jak nizka, tak i vysoka
vlhkost vzduchu. Diky
nizké vlhkosti vzduchu
mdame tendenci, pro
dosazeni stejného
pocitu tepla, pretapét
mistnosti o dva az tfi
stupné Celsia. Navic
nizka vlhkost skodi
zdravi, protoZe vysusuje
dychaci cesty. Prilis

PECUITE
O RADIATORY
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Pred zimou z radidtord
vysajte prach a od-
vzdusnéte je. Vzduch
v topné soustavé mize
zvysit naklady na
vytapéni az o Ctvrtinu.
Pred radiatory nestavte
Zadny nabytek, nezakry-
vejte je zaclonami ani
z4vésy, nesuste na nich
pradlo — je tfeba dosta-
tek prostoru, aby teply
vzduch mohl plynule
proudit do mistnosti.

Doporucené teploty:

vlastnostmi usetfiteaz  teploty v mistnosti vychladnout, nasledna nym vétranim paradox-  vysoka vlhkost je zase o Obyvacipokoj ~ 22°C
polovinu nakladl na 01°Codpovida Gspore spotfeba energie na né snizujete naklady na  pricinou vzniku plisnina e LoZnice 18 °C
vytapéni. za topeni kgle[’n Sesti jeho opétovné vyllféti vytépén'iv! V mistnos- ) zdech ¢i stropech. « Kuchyné 18 °C
procent, coz vdm na bude mnohem vyssi, tech totiz nebudete mit R
koneé&né faktufe uspofi nez kdyz nechate topeni  vlhky vzduch, ktery se « Koupelna 24°C
nékolik set az tisic korun.  zapnuté na nizsi stupen.  daleko hire ohfiva. e Chodba 15°C
STARTEér sbira ocenéni
Skupina Veolia ziskala za sviij program ce unikatnich hracich stén N
Dobry domov. Podpofena Bhiokus R

1BM Cosha republik

KPMG Coski

STARTér — Vér si a podnikej!

byla i nova pobocka Scio Sko-

jednu z nejprestiznéjsich cen za trvale
udrzitelné podnikani a stfibrny certifikat
v kategorii TOP Odpovédna velka firma 2017.

TOP Odpovédna firma je na
ceském trhu ojedinély nezavis-
ly systém ratingu, ktery hod-
noti a ocenuje strategické ak-
tivity a nejzajimavéjsi projekty
v oblasti firemni odpovédnosti
a udrZitelnosti. Vitézny pro-
jekt STARTér, VEF si a podnikej!
pomaha v zacatcich drobné-
ho podnikani ¢i v uplatnéni

osob znevyhodnénych na trhu
prace a snizuje tak nezamést-
nanost v Moravskoslezském
a Olomouckém kraji. V ramci
programu bylo od roku 2000
podporeno jiz vice nez 2198
pracovnich mist celkovou ¢ast-
kou 103 milionG korun.

V Moravskoslezském kraji
letos uspél napfiklad vyrob-

ly ve Frydku-Mistku, vyrobna
domacich zakuskl v Kopfiv-
nici, Suchdole nad Odrou ¢i
Hluciné. Penize na svdj pro-
jekt dostane také podnikatel
z Silhefovic, ktery se specia-
lizuje na vyrobu vlastniho
musli slazeného medem,
nebo podnikatelka z Senova,
kterd nabizi unikatni sluzbu
opylovani pomoci véel samo-
tarek. V Olomouckém kraji
byla podporfena napfiklad
Lesni skolka Duhovka ve VI¢i-
cich u Jeseniku ¢i Lesni Skolka
Slunénka v Olomouci.

Ocenéni prevzal Reda Rahma,
obchodni feditel Veolia (druhy zleva).
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